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BPD-Checkliste

zur Vorbereitung des Bankgesprachs

Ein Bankgesprach zur Beantragung eines Griindungskredits ist eine entscheidende Situation fir
Grinder und Unternehmer. Die Bank wird darauf achten, das Geschaftsmodell, die finanzielle Planung
und die Risiken der Griindung zu verstehen.

Hier sind typische Fragen, die ein Bankberater stellen konnte, sowie Hinweise, worauf Sie achten
sollten:

1 Geschiftsidee und Unternehmenskonzept

e Was ist lhre Geschiftsidee?
-> Klare, pragnante Beschreibung des Geschaftsmodells

e Welchen Mehrwert bieten Sie im Vergleich zur Konkurrenz?
- Differenzierung und Alleinstellungsmerkmale hervorheben

e Welche Zielgruppe sprechen Sie an?
- Marktsegment, Kundenbediirfnisse und Kundenakquise erldutern

e Wie ist lhr Geschidftsmodell aufgebaut?
- Einnahmequellen, Preismodell, Vertriebskanale darstellen

Tipp:
Ein ausgereiftes Business- und Finanzmodell schafft Vertrauen.

2 Markt und Wettbewerb

e Wie groB ist der Markt, in dem Sie tatig sein wollen?
- Marktanalyse und Wachstumspotenzial belegen

e  Wer sind lhre Hauptkonkurrenten und wie wollen Sie sich behaupten?
- Wettbewerbsvorteile und Markteintrittsstrategie erlautern

e Welche Risiken gibt es fiir Ihr Geschaftsmodell?
- Risiken erkennen und Strategien zur Risikominimierung prasentieren

Tipp:
Relevante Marktdaten und eine realistische Einschatzung starken die Argumentation.



Tipp:
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Finanzierungsbedarf und Mittelverwendung

Wie hoch ist Ihr Kapitalbedarf und wofiir benotigen Sie das Geld?
- Genaue Aufschlisselung des Finanzierungsbedarfs (z. B. Investitionen, Betriebskosten)

Haben Sie bereits Eigenkapital oder andere Finanzierungsquellen?
-> Eigenkapitalquote, Fordermittel, private Investoren angeben

Wie lange dauert es, bis lhr Unternehmen profitabel ist?
- Break-even-Point und geplante Umsatzentwicklung darlegen

Haben Sie bereits erste Umsatze oder Kunden gewonnen?
- Nachweise Uber Marktresonanz und potenzielle Kunden sichern

Eine detaillierte Finanzplanung mit realistischen Annahmen ist entscheidend.

Tipp:

Sicherheiten und Riickzahlungsfahigkeit

Welche Sicherheiten kdnnen Sie der Bank bieten?
- Immobilien, Maschinen, persénliche Birgschaften, Férderprogramme prifen

Wie sieht lhr Geschéfts- und Liquiditatsplan fiir die nachsten Jahre aus?
—> Rentabilitatsvorschau und Liquiditatsplanung prasentieren

Haben Sie einen Plan B, falls die Geschaftsentwicklung langsamer verlauft?
—> Alternative Finanzierungsquellen oder SparmalRnahmen erldutern

Ein durchdachtes Risikomanagement signalisiert Verantwortungsbewusstsein.
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5 Unternehmerpersonlichkeit

¢ Welche fachlichen und kaufmannischen Erfahrungen bringen Sie mit?
- Branchenerfahrung, friihere Tatigkeiten und Kompetenzen darlegen

¢ Haben Sie ein starkes Team oder Berater an lhrer Seite?
- Unterstitzung durch Experten (Steuerberater, Mentoren) aufzeigen

e Wie viel Zeit und Engagement planen Sie fiir lhr Unternehmen ein?
- Volle Fokussierung und langfristige Motivation darlegen

Tipp:
Die Personlichkeit des Grinders ist oft entscheidend fiir die Kreditentscheidung.

Zusammenfassung: lhre Vorbereitung fiir das Gesprach

Businessplan griffbereit haben (inkl. Executive Summary, Marktanalyse, Finanzplanung)
Finanzierungsbedarf exakt aufschliisseln (Investitionen, laufende Kosten, Liquiditdtsreserven)
Sichere Argumentation fiir Marktpotenzial, Wachstumsaussichten und Wettbewerbsvorteile

Souveranes Auftreten und iiberzeugende Kommunikation



